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Comptabilitat i gestió de costos

Otros libros relacionados:

La comptabilitat de costos és una eina imprescindible per obtenir infor-
mació que permet prendre decisions com ara la fixació de preus de venda 
i descomptes, la potenciació o eliminació de productes i processos, o la 
reducció de costos. En el llibre s’exposen des dels conceptes més intro-
ductoris de la matèria fins a les diverses tècniques que permeten dis-
senyar un sistema de costos i que es necessiten per a una òptima gestió 
d’aquests:

	y Conceptes de costos: directes, indirectes, fixos, variables, afonats, re-
llevants…
	y Sistemes de càlcul de costos: direct costing, costos per comanda, costos 
per procés, costos complets per seccions, ABC…
	y Confecció de pressupostos i costos estàndard.
	y Càlcul i anàlisi de les desviacions.
	y Costos de qualitat i de no qualitat.
	yGestió de costos i presa de decisions.
	y Tècniques de reducció de costos.
	y Impacte de les noves tecnologies en la gestió i reducció de costos (digi-
talització, intel·ligència artificial, etc.) i de les noves tendències en ma-
tèria de sostenibilitat i aspectes socials.

Els diferents temes van acompanyats d’exemples resolts, així com d’exercicis i qüestions per resoldre.
En aquesta edició s’han incorporat diversos temes relacionats amb les últimes tendències en la gestió i reducció de costos (reenginyeria de 
processos, robotització, enginyeria artificial, sostenibilitat…). Al final del llibre s’acompanya una relació dels apartats en els quals es tracten les 
qüestions a resoldre de cada capítol i un glossari amb la definición dels termes usats al llarg del llibre. També s’inclou una bibliografia d’amplia-
ció dels temes tractats en cada capítol.
Les empreses que aconsegueixen avantatges competitius en els seus costos poden oferir preus més competitius i aconseguir una posició de 
lideratge, si els seus clients ho valoren. És el cas de EasyJet i altres aerolínies de baix cost o d’IKEA o BonÀrea, per exemple. De totes maneres, no 
oblidem que el lideratge es pot aconseguir amb altres fortaleses (imatge, marca, disseny, tecnologia, responsabilitat social corporativa, expe-
riència de compra…). Això explica que existisquen empreses en les quals els clients estan disposats a pagar un preu més elevat a causa d’aques-
tes altres fortaleses. Per tant, el preu no ho és tot. No obstant això, hui dia qualsevol empresa ha d’estar interessada a optimitzar els seus costos.
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Arguments de venda i Pla de mitjans:
• Nova edició actualizada en català  actualitzada i revisada pels autors.
• Conté exercicis pràctics resolts disponibles en descàrrega en la nostra pàgina web: www.profiteditorial.com
• Nota de premsa i promoció en xarxes socials.


