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Cambiar la mentalidad puede generar

grandes impactos. ABRIL 2025
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Desde la fijaciéon de objetivos claros hasta la transformacién de
pequefios cambios en grandes mejoras, este libro es una guia ‘
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Autor:

Marcos Alvarez es uno de los expertos en retail mas influyentes, reconocido por su capacidad para transformar equi-
pos comerciales y potenciar sus resultados de ventas, sin perder de vista la importancia de la conexién humanay la
fuerza del proposito dentro de las organizaciones. Con mas de 25 afios de experiencia como directivo, formadory con-
sultor, ha trabajado en sectores tan diversos como el textil, la telefonia, la joyeria o la gran distribucion, acompafando
a las empresas en su crecimiento y expansién internacional.

Marcos combina desarrollo personal y estrategias comerciales para crear experiencias memorables, tanto para las personas que
compran como para las que venden. Su enfoque innovadory practico proporciona herramientas eficaces para que los equipos de
venta destaquen en un entorno cada vez mas dindmico y exigente.

Ha plasmado sus ideas en numerosos libros y en programas formativos de distintas universidades, posicionandose como una
figura clave para comprendery sacar partido de la actual transformacién del comercio minorista. Descubre mas sobre su visién y
métodos de trabajo en www.porbuencamino.com o siguelo en X e Instagram: @tiendologo.

Redes sociales:
Web: www.porbuencamino.com - Twitter: @tiendologo

Argumentos de venta y Plan de medios:

« El libro ofrece propuestas de acciones concretas y directamente accionables, que los lideres de equipos y los vendedores pueden
implementar de manera inmediata.

« Las estrategias del libro estan disefiadas para mejorar el rendimiento de ventas de manera tangible y medible.
« Contenido probado en la practica diaria del autor en su labor como consultor de empresas del sector retail.
« Nota de prensa, presentaciones y promocion en redes sociales.

Otros libros relacionados:

Marcos Alvarez

QUE LA VENTA

Marcos Atvarez

NE =2 Human = S —
el =3 =2 P CUSTOMER = =2
oA = ’ = o @ = BEEE =S =
hw _07 %N ! Q\ RETA,L La formula del éxito %00 %
8. > = KAIZEN loschantes = =0

=3 =3 & =3 =5
=" =" =" ="
° o =3 o




